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Nieszcze$

iwy wypadek, choroba, kradziez — to tylko niektére z powodow,

dla ktérych warto wykupi¢ ubezpieczenie turystyczne. Bo chociaz
wiekszosci z nas podrézowanie kojarzy sie gféwnie z przyjemnoscia,
to niestety istnieje wiele czynnikow, ktdre moga ten mity czas zakfocic.

Poczucie bezpieczenstwa jest jedng z podstawo-
wych potrzeb ludzkich. Dlaczego wiec nie zagwaranto-
wac sobie odpowiedniej ochrony w czasie wyjazdu?
Do zasadno$ci takiego dziatania nie trzeba chyba niko-
go przekonywac. Pozostaje wybra¢ odpowiedni pakiet,
dopasowany do wiasnych potrzeb. Ciekawg oferte
w tym zakresie posiada HanseMerkur — drugi najwiek-
szy ubezpieczyciel turystyczny w Niemczech. Skiero-
wana jest ona zaréwno do klientéw indywidualnych,
jak i firmowych (biura podrézy, organizatorzy turystyki).
Aktualnie firma poszukuje partneréw do wspétpracy.

LATA DOSWIADCZENIA

HanseMerkur to przedsigbiorstwo z wieloletnig trady-
cja. Jego poczatki siegaja 1875 1. i pierwatnie zwigzane
byly z ubezpieczeniami zdrowotnymi. Ponad 2,5 roku te-
mu —z poczatkiem sierpnia 2015 r. —firma oficjalnie roz-
poczefa dziatalnos¢ w Polsce. Przygotowano wtedy
oferte ubezpieczen podréznych dedykowanych nasze-
mu rynkowi. Skierowana jest ona do klientéw indywidu-
alnych, biur podrézy, jak i do organizatoréw turystyki.
Co istotne, oprdcz pakietow stricte turystycznych Han-
seMerkur oferuje réwniez gwarancje ubezpieczeniowe
— dla posrednikdw i organizatoréw turystyki. — \Wspot-
praca z HanseMerkur odbywa sie na zasadach part-
nerskich, a jej warunki sg bardzo atrakcyjne. Za
posredniczenie w sprzedazy produktéw ubezpieczenio-
wych proponowane sg kankurencyjne stawki prowizji sta-
tej oraz kilka dodatkowych form wynagrodzenia — méwi
Renata tatka, operations manager w HanseMerkur.

SZEROKI WYBOR
W portfolio produktowym HanseMerkur znajdujq sie
obecnie cztery rodzaje pakietéw ubezpieczeniowych:
M kompleksowe z kosztami leczenia, NNV, ubezpie-
czeniem bagazu, Assistance, OC (tylko w pakiecie

Premium) oraz z ubezpieczeniem odwotania lub/i

przerwania podrozy,

m kompleksowe z kosztami leczenia, NNW, ubezpie-
czeniem bagazu, Assistance, OC (tylko w pakiecie
Premium) bez ubezpieczenia odwotania lub/i prze-
rwania podrozy,

M ubezpieczenie kosztéw odwotania lub/i przerwania
podrézy,

M pakiet Narty-Sport.

Kazdy z nich wystepuje w trzech wariantach jako$cio-
wych: podstawowym (jego wyznacznikiem jest niska
cena oraz dopasowane do niej, wywazone produkty
i Swiadczenia), komfortowym (ktdry charakteryzuje naj-
lepszy stosunek ceny do jako$ci oferowanych produk-
téw) oraz premium (produkty ubezpieczeniowe dla
najbardziej wymagajacych, w dalszym ciggu w przy-
stepnej cenie). Istnieje mozliwo$¢ sprzedazy polis dla
0s6b indywidualnych, rodzin (do dwach oséb dorostych
z maksymalnie pigtka dzieci) oraz grup (minimum 10
0s6b). Za kazdym razem w dwdch zakresach geogra-
ficznych (Europa i $wiat).

PARTNERZY POSZUKIWANI

Szczegdtowa oferta ubezpieczen i warunkéw dostep-
na jest na stronie www.hansemerkur.pl — w strefie
agenta (po uprzednim zalogowaniu). Prosty system
umozliwia dokonywanie szybkich i sprawnych rezer-
wacji online. Poza tym kazdy partner moze liczy¢ na in-
dywidualne szkolenie, prowadzone w siedzibie swojej
firmy. HanseMerkur udostepnia réwniez linki sprzeda-
zowe, ktérych implementacija na wiasnej stronie inter-
netowej pozwala na zwigkszenie sprzedazy. Sporym
utatwieniem w procesie sprzedazy jest réwniez do-
stepnos¢ produktow ubezpieczyciela w jednym z naj-
bardziej znanych systeméw rezerwacyjnych MerlinX.
W trakcie trwania wspétpracy partner moze liczy¢ tez

na inne formy wsparcia, zwigzane m.in. z dziafaniami
marketingowymi. — Aktualnie naszym gtéwnym kana-
tem dystrybucji sg biura podrézy, organizatorzy tury-
styczni oraz linie lotnicze. To na nich skupiamy swojg
uwage poprzez dziatania wspierajace ich w procesach
sprzedazy oraz w aktywno$ciach marketingowych.
Z pewnoscig nasz model wspdtpracy wyréznia wyso-
kie wynagrodzenie — siggajace nawet 30 proc. prowi-
Zji podstawowej. Migdzy innymi z tego powodu warto
sig z nami skontaktowa¢ —méwi Renata tatka. Hanse-
Merkur proponuje organizatorom turystyki nie tylko ofer-
te dotyczaca ubezpieczen obowigzkowych, ale takze
szereg pakietow fakultatywnych. — Przy odpowiedniej
skali produkty te moga by¢ ,,uszyte na miarg” potrzeb
organizatora, z czego jeste$my dobrze znani na naszym
rodzimym rynku — dodaje Renata tgtka. MK
biurapodrozy@hansemerkur.pl
Tel. 2289078 40

s \\/igcej informacii: https://hansemerkur.pl/pl/dla-partnerow;/zalety-wspolpracy



